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Drivna specialistsdljare och AMs

Inom I6snings- och licensférsdljning

Vi soker just nu drivna och erfarna saljare inom l6snings- och licensforsaljning. |
din roll kommer du primart att arbeta med att identifiera och vinna nya kunder,
men dven med att hantera befintliga affarsrelationer. Du kommer att arbeta
med hela séljprocessen fran start till avslut med organisationer inom bade privat
och offentlig sektor. Arbete med upphandlingar, offerter och avtal ar en naturlig
del av arbetet och det ar darfor mycket viktigt att du har en bra férmaga att
kommunicera bade i tal och i skrift pa saval svenska som pa engelska.
Forutsattningama for att lyckas i ditt arbete ar att du ar resultatinriktad och trivs
att arbeta sjalvstandigt och i ett hogt tempo, i syfte att etablera manga
kontaktytor hos kunder och prospekts. Malsattningen &ar att skapa
affarsmojligheter inom ramen for vart erbjudande. Du maste dven ha ett stort
intresse for IT-omradets verksamhetsnytta och en formaga att se mojligheter for
hur vart erbjudande kan varatill nyttaforkunden.

ACCOUNT MANAGER

Som Account Manager kommer du arbeta med och erbjuda kundema Crayons
hela utbud av produkter och tjanster. | ditt arbete har du ett visst stod fran
produktspecialister och tekniskt presale i syfte att snabbt hitta
konkurrenskraftiga kombinationer av produkter och Iésningar utifran kundens
nuvarande och kommande behov. Du kommer ansvara for hela den
affarsmassiga relationen med kunden och kontinuerligt arbeta med att férdjupa
samarbetet och bredda affaren. For att lyckas i rollen kravs det att du har en
entreprendrs- och vinnaranda samt att du drivs av att gora affarer. Som person
bor du vara kreativ, ha en analytisk formaga samt uppskatta att arbeta
sjalvstandigt efter tydligamal.
Din profil
e Minst 2 ars erfarenhetfranliknande rollerinom IT-/Telekombranschen
e Forstaelse avforetagsekonomiska begrepp
e Varaintresseradavteknik/IT och ha kinnedom om teknologier fran
Microsoft, Symantec, Oracle, IBM, Adobe m.fl.
e Forstar dettekniska och yrkesmaéssigaspekterna och hallersiglépande
uppdaterad
e Havetskap om marknadsledande aktorers olika licensprogram

SPECIALISTSALJARE

Som specialistsaljare hos Crayon kommer du att arbeta fokuserat med forsaljning
av infrastrukturndra lésningar och konsulttjanster baserad pa teknologi och de
senaste produkterna fran Microsoft, Symantec och Quest. Du kommer att arbeta
med att identifiera kundernas behov och hjdlpa dem att l6sa sina tekniska
problemstallningar och bidratill att deras teknikutveckling drivs framat.

Vara konsulter tillhér det absoluta toppskiktet och har spetskompetens inom
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omraden som Core Infrastructure, Identity Management, System Management,
Messaging, Deployment, Security, Integration och .NET systemutveckling. Du
kommer att ha stéd av var Engagement Manager som koordinerar specialist-
presale, resursallokering och projektuppstart. Detta ger dig mycket goda
forutsattningar att lyckas i din roll samt att skapa goda och langsiktiga relationer
med vara kunder. Som person bor du vara resultat- och I6sningsorienterad, vara
tekniskt intresserad och ha en formaga att satta dig in i kundens
problemstallning. Du behover dven vara kvalitetsmedveten och uppskatta att
arbetasjalvstandigt eftertydliga mal.

Din Profil

e Minst 3 ars erfarenhetav attséaljatjansteroch [6sningarinom IT
e Erfarenhetav projektforsaljning

e Relevantatekniska kunskaperinom Microsoft-teknologi

e Kund-och verksamhetsorienterad

VAD ERBJUDER VI

Crayon &r ett snabbvaxande foretag och kan erbjuda ett mangsidigt arbete dar
du kommer ha kollegor som har en lang erfarenhet som gérna delar med sig av
sina kunskaper och erfarenheter. | takt med att foretaget vaxer kommer det over
tid erbjudas karridarmojligheter i form av nya inriktningar och arbeta
internationellt.

KORT OM CRAYON

Crayon erbjuder radgivning och specialistkompetens till féretag med komplexa
IT-behov. Vart affarsfokus ligger inom licens-/avtalsstrategi, tekniska
konsulttjdnster, radgivning och utbildning. Var framsta styrka ar ledande
kompetens inom licensiering, Software Asset Management, infrastruktur och
systemutveckling tillsammans med ett heltdckande erbjudande fran strategi,
inkdp, inforande, utrullning och anpassning av mjukvara och tekniska |6sningar.
Med detta ger vi vara kunder bestdende ekonomiska och tekniska fordelar. Med
hog kompetens, tydliga mervarden och stor affarsmassighet har Crayon sedan
starten 2005 i Sverige etablerat sig som en av de ledande aktorerna pa
marknaden. Vi ar idag ca 45 medarbetare i Sverige och har huvudkontor i
Stockholm. Crayon ingar i koncemen Inmeta Crayon ASA med oOver 450
medarbetare i Norge, Sverige, Finland, Danmark, Tyskland och Storbritannien.
Koncemen omsatte under 2010 1,65 miljarder med ett resultat om 79,5 miljoner
kronoroch ar noterat pa Oslo Bgrs (INM).
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Vid eventuella fragorom
tjansten ar du vdlkommen att
kontakta Patric Gustafsson, pa
telefon 0727-44 45 00. For mer
information, besok garna

var hemsida pa
www.inmetacrayon.com.
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